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Pérshkrimi i Iéndés Né shoqéri bashkékohore té karakterizuar nga
sistemi i "ndérmarrjes sé liré" dhe nocionet e lirisé
individuale, "kontrata" éshté njé nga mjetet
kryesore me té cilat individét privat dhe firmat
afariste kryejné punét e tyre. Lénda Kontratat
komerciale zhvillon mé tej njohuriné e kandidatéve
né fushén e detyrimeve dhe parashtron pyetjet si
pérse premtimet jané zbatuar si kontrata, cilat
premtime zbatohen, dhe se si ato zbatohen né
marrédhéniet e pérditshme tregtare. Lénda Vvé
theksin mbi analizén e ngushté dhe kritike té
detyrimeve té ligjit vendor si ajo ndikon né dité pér
dité té biznesit kontraktuese. Lénda shqyrton
céshtjet kryesore ligjore gé prekin marréveshjet e
zbatueshme. Kéto céshtje pérfshijné pyetjet pér até
se kur njé kontraté té béhet e detyrueshme, cfaré
personash fitojné té drejtat sipas njé kontrate,
kushtet nén té cilat kérkohet apo nuk kérkohet
garancia pér performancé, cka pérbén shkelje té
kontratés, dhe mjetet juridike né dispozicion né rast
té shkeljes sé kontratés. Do té keté diskutime pér
problemet e mundshme né kontrata, dhe zgjedhjen e
teknikave té kontratés pér té shmangur rreziget e
procesit gjygésor né mjedise té pasigurta ligjore, sic¢
jané pérdorimi i démeve té likuiduara dhe klauzola
e dorézanisé.

Qéllimet e Iéndés: Gjaté téré kohézgjatjes sé Iéndés, do t'i kushtohet
kujdes problemeve té pérgjithshme té interpretimit
té gjuhés sé kontratés, rolit té kontratave né njé
shogéri tregu, konflikt né mes té nevojés
komerciale pér siguri dhe kérkesave té drejtésisé
individuale.




Do té shgyrtohen lloje té ndryshme té kontratave gé
hasen né botén e biznesit, duke pérfshiré: p.sh.,
kontratat mbi qirané, kontratat e ndértimit
(ndértimi, operimi dhe transferimi, ndértimi,
operimi dhe pronésia), kontratat e menaxhimit,
marréveshjet pér ndérmarrje té pérbashkéta,
kontratat e shitjes etj.

Kétu pérfshihet edhe puna praktike e cila konsiston
né zgjerimin e léndés kontratat komerciale pérmes
punés praktike. Studentét hulumtojné themelet e
doktrinés né kontekst té simulimit té zgjidhjes sé
problemeve té klientit. Seancat praktike pérfshijné
parimet komparative kontraktuese nga té gjitha
sistemet ligjore né rajonin e Evropés Juglindore. Do
té theksojné aftésité praktike dhe analitike
népérmjet  ushtrimeve me  shkrim, ndérsa
njékohésisht do té shqyrtojé edhe pyetjet qé kané té
béjné me té drejtén materiale té cilat do té
parashtrohen gjaté ligjérimit té késaj 1énde.

Rezultatet e pritura té nxénies:

Pas pérfundimit té kétij kursi studenti do té jeté né
gjendje gé:

1. Té dijé t’i interpretoj dhe zbatoj dispozitat
juridike nga fusha e té drejtés kontraktuese;

2. Té kuptoj ndikimin e shprehjeve dhe
terminologjisé juridike té pérdorura né hartimin e
kontratave;

3. Té hartojné dhe interpretojné kontratat,
gjegjésisht dispozitat kontraktuese;

4. Té parages argumente verbale dhe me shkrim né
céshtjet e té drejtés kontraktuese né emér té
klientéve afarist (para institucioneve financiare,
gjykatave, arbitrave dhe bashképunétoréve)

5. Té pérdoré metodat mé adekuate mé géllim té
ndértimit té njé sistemi adekuat té té drejtés
kontraktuese;

Kontributi né ngarkesén e studentit ( gjé qé duhet té korrespondoj me rezultatet e té

nxénit té studentit)

Aktiviteti Oré Dité/javé Gjithésej
Ligjérata 3 15 jave 45
Ushtrime teorike/laboratorike

Puné praktike 2 15 jave 30
Kontaktet me 1 5 jave 5

mésimdhénésin/konsultimet

Ushtrime né teren

Kollokfiume,seminare

Detyra té shtépisé

Koha e studimit vetanak té studentit
(né biblioteké ose né shtépi)




Pérgaditja pérfundimtare pér provim

Koha e kaluar né vlerésim
(teste,kuiz,provim final)

Projektet,prezentimet ,etj

Totali

Metodologjia e mésimédhénies:

Metoda tradicionale e ligjérimit: Disa prej
ményrave mé té mira pér dhénien e mésimit pér
ligjin mund té arrihen pérmes metodés klasike té
ligjérimit. Pér kété léndé éshté parapa té pérdor njé
numér té kufizuar té ligjératave me grupe té médha
pér té siguruar gé kandidatét t€ kené njé bazé té
forté né doktrinén ligjore tradicionale té sé drejtés
kontraktore. Metoda e praktikés dhe simulimit kané
pér géllim gé té plotésojné njohurité dhe té
kuptuarit e doktrinés sé paragitur né sallén e
ligjérimit duke kuptuar implikimin e saj dhe
pérdorimin e saj né aktivitetet ditore té biznesit.
Seminaret dhe seancat praktike: Metodologjia e
mésimdhénies konsiston né kombinimin e punés
teorike dhe praktike. Njé tipar dallues i pérbashkét
pér té gjithé seancat praktike, éshté numri
relativisht i vogél i studentéve té cilét zakonisht
regjistrohen né seancat e tilla. Pjesa mé e madhe e
kétyre seancave praktike kérkojné gé studentét té
shkruajné, draftojné apo pérgatisin njé sasi té
konsiderueshme té formave té kontratave. Pjesa mé
e madhe e tyre do té jené té natyrés intensive
praktike,  duke  simuluar  probleme nga
pérditshméria joné; té tjerat jané té organizuara
sipas temave, duke pérfshiré studimin nga afér té
temave me interes bashkékohor.

Simulimi__dhe zgjidhja e problemit: Né&
metodologjiné e simuluar klinike, nga studentét
kérkohet té marrin njé shkallé té pérgjegjésisé pér té
tjerét dhe pér vete. Vetébesimi dhe besimi i
studentit éshté shumé i réndésishém pér suksesin né
kété drejtim. Shkathtésité pér zgjidhjen e
problemeve pértej aftésisé pér té kuptuar doktrinén
klasike ose pér té analizuar zgjidhjet e pércaktuara
nga gjykatat jané té réndésishme né kété drejtim.
Kandidatét duhet t¢ mésojné té ndérveprojné me
personat jashté komunitetit té shkollés sé tyre. Ata
duhet té testojné njohuring, shkathtésité dhe teorité
e praktikés té mésuara, kundrejt realiteteve té
praktikave té realizuara nga dita né dité. Prandaj
vlerésimi dhe kuptimi i realiteteve té jetés praktike
biznesore  béhet pjesé e trajnimit akademik té
kandidatit. Sipas késaj metodologjie, nga kandidatét
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kérkohet té integrojné njohuring, shkathtésité dhe
proceset ligjore té mésuara gjaté shkollimit. Ata
duhet té zhvillojné dhe nxjerrin fakte nga intervistat
dhe leximi i kontratave dhe dokumenteve tjera né
vend se thjeshté té jepeshin ato né formé té
organizuar miré nga ana e profesoréve té tyre. Ata
gjenerojné veprimet e tyre, si dhe pércaktojné afatet
kohore dhe prioritetet e tyre. Mesazhi i praktikés
kompetente, etike juridike mund té pércillet pérmes
késaj metode: pérfagésimi i simuluar i klientéve né
njé mjedis té Kkontrolluar té zyrés ligjore té
simuluar.

Metodat e vlerésimit:

Pér vlerésimin e studentéve nga 1é€nda e “kontratat
komerciale”, mésimdhénési do t€ Kketé né
konsideraté kéto kritere:

- Vijimi i rregullt né ligjérata.................. 10 %
- KOHOKFIUMI e 30%
- Provimi final......................................60%

Literatura

Literatura bazé:

Literatura bazé:

1. Dr. Sc. Nerxhivane Dauti, E drejta e
detyrimeve, Prishtiné, 2004,

2. Dr. Sc. Nerxhivane Dauti, E drejta e
kontraktore, Prishting, 2004;

3. Dr. Sc. Mehdi Hetemi, E drejta me elemente
té sé drejtés afariste, Prishtiné, 2000;

4. Materiali pér kontrata i pérgatitur nga
Programi SEAD i USAID-it;

5. Ligji pér detyrimet.

Literatura shtesé:

1) R. G. Lawson, Susan  Singleton.
Commercial Contracts — A practical guide
to standard terms. Tottel Publishing, 2006;

2) Dr. Mariana Semini, E drejta e detyrimeve,

Tirang, 2003;

1. 3) Dr. Vizner B., Komentar zakona o
obligacioni odnosna, Knjiga I, Il, Zagreb,
1978.

Plani i dizejnuar i mésimit:

Java

Ligjerata qé do té zhvillohet

Java e paré:

- Pérgjithésisht mbi kontratat komerciale dhe té drejtén
kontraktore komerciale;

- Llojet dhe ndarja e kontratave komerciale sipas té drejtés
nacionale;

- Kontratat komerciale;

- Té kuptuarit e kontratave komerciale.




Java e dyté:

- Pérgjithésisht pér detyrimet parakontraktuale;

- Negociatat;

- Detyrimi i zhvillimit té negociatave me mirébesim;
- Detyrimet e informimit té palés tjetér;

- Ndalimi i diskriminimit (pérgjithésisht né té
kontraktuese)

drejtén

Java e treté:

- Formimi — lidhja e kontratave;

- Oferta;

- Efektet e ofertés;

- Revokimi

- Pranimi i ofertés;

- Efektet e pranimit;

- Kundér-oferta;

- Momenti dhe vendi i lidhjes se kontratés.
- Interpretimi i kontratave e kontratave,

Java e katért:

- Kontrata pér shitjen;

- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

- Llojet e vecanta té kontratés;

Java e pesté:

- Kontrata pér girané;
- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

Java e gjashté:

- Kontrata pér lizingun;
- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Llojet;

- Shuarja;

Java e shtaté:

- Kontrata pér kreding;

- Kuptimi;

- Kushtet — karakteristikat;
- Llojet;

- Kontratat tjera bankare;

Java e teté:

- Kontrata pér ortakéring;
- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

Java e nénté:

- Kontrata pér sigurimin;
- Kuptimi;
- Karakteristikat;




- Kushtet;
- Efektet juridike;
- Shuarja;

Java e dhjeté: - Kontrata pér frashizingun, forfetingun dhe faktoringun;
- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

Java e njémbedhjeté: - Kontrata pér ndértimin;
- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

Java e dymbédhjeté: - Kontrata pér kontrollimin e mallrave dhe kontrata pér
magazinimin e mallrave;

- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

Java e trembédhjeté: - Kontrata pér transportin;
- Kuptimi;

- Llojet

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

Java e katérmbédhjeté: | - Kontrata pér pérfagésimin dhe kontrata pér komisionin;
- Kuptimi;

- Karakteristikat;

- Kushtet;

- Efektet juridike;

- Shuarja;

Java e pesémbédhjeté: - Kontratat pér organizinin e udhétimeve dhe veprimtarité
hoteliere;

Politikat akademike dhe rregullat e mirésjelljes:

Inteqgriteti akademik:

Gjate procesit mésimor dhe atij te vlerésimit te studentéve pérfshiré edhe kontaktet tjera
me student ge ndérlidhen me raportet studimore, mesimdhenesi duhet te ruaj integritetin e
tij akademik dhe te tregoj vlera te larta morale dhe njerézore si dhe te jete i paanshém dhe
te jete ne gjendje qe te pérballet me ¢do sfide ne kété drejtim nga ¢do ndikim apo presion
ge mund t’i behet nga te tjerét. Studentet jan€ te obliguar t’i pérmbahen rregullave te
mirésjelljes si gjate ligjératave, ushtrimeve dhe provimit, né té kundértén mund té
rrezikojné té jené palé né procedurat disiplinore sipas rregullave té Fakultetit Juridik dhe
rregullave té Universitetit té Prishtinés.

Plagjiatura paraget shkelje té réndé, andaj konstatimi i sé njéjtés paraget bazé té
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mjaftueshme nga pérjashtimi nga Iénda né fjalé!




